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Presupuesto de Ventas

Nombre del Archivo: Presupuesto de Ventas

Esta aplicacion le permitira registrar las ventas proyectadas para prever el
nivel del inventario a mantener.

Antes de utilizar la Aplicacion Informatica

Es importante volver a leer las recomendaciones detalladas en los siguientes
apartados:

Pagina “10”: “Manual uso aplicativos desde la web e instalacién”.
Pagina “14”: “Requerimientos: Niveles de Seguridad”.

Comience a utilizar la Aplicacion Informética

La primera hoja de esta aplicacibn es un panel de movimiento, como se
muestra en la figura 1:

Presupuesto de Ventas

a2
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Figural
Para comenzar, dirijase a la hoja Datos.

Hoja Datos

En esta hoja debera definir, en primer lugar, qué tipo de presupuesto
va a confeccionar, indicando si es Anual, Bimestral, Trimestral, etc.,

como se observa en la Figura 2.

Tipo de Presupuesto Periodo

2012

Mensual
Bimestral

| | Cuatrimestral
4 Semestral
Anual

xistencia Utilizable

Figura 2

Luego seleccione el periodo al que se refiere. Por ejemplo, si el
presupuesto sera Trimestral, indique si se refiere al primer trimestre
Ene-Feb-Mar, al segundo trimestre, etc., como muestra en la Figura 3.

Tipo de Presupuesto Periodo

Trimestral Ene-Feb-Mar
Ene-Feb-Mar
U 1e s Abr-May-Jun

Jul-Ago-Sep
Oct-Nov-Dic

Existencia Mi

Figura 3
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Defina ahora la unidad de medida en que se expresaran las
cantidades, utilizando el panel de la derecha de la planilla (Figura 4).

— Seleccione la Unidad de Medida

Figura4
Ya estd en condiciones de comenzar a completar la némina de
productos, indicando ademas:
e Existencia: Ingrese aqui el stock existente en inventario.

e Existencia minima a mantener: Es la minima cantidad que
debe mantenerse en inventario.

e Existencia utilizable: Es la diferencia entre estos dos
conceptos. Representa la cantidad disponible para la venta.

Observe un ejemplo en la Figura 5.
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DEIS | =

Tipo de Presupuesto Periodo
‘Trimestral |Ene-Feb-Mar [

Nombre Existenca | DXStendaMinimaa | e .oionda Utiiizable
Mantener
Cajas de Software | 30.000,00 u 50,00 u 29.950,00 u
CD-Roms sin E/E 15.000,00 u 50,00 u 14.950,00 u
Libros 2.500,00 u 50,00 u 2.450,00 u
Maquinas DD9 250,00 u 50,00 u 200,00 u
Soporte Unilver 350,00 u 50,00 u 300,00 u
Cajas Y2E 260,00 u 23,00 u 237,00 u
Licencias de uso 3.000,00 u 10,00 u 2.990,00 u
Modem 299 3.500,00 u 100,00 u 3.400,00 u
Laptop 24,00 u 5,00 u 19,00 u
Figuras

Si los datos ingresados fueran muy extensos, es posible que se
muestren cortados o con los simbolos ######, como se muestra en la

Figura 6.

Nombre Existenci | Existencia Minima a Existendia Utilizable

a Mantener
Cajas de Software |#####%# 50,00 u 29.950,00 u
CD-Roms sin E/E  |###### 50,00 u 14.950,00 u
Libros REBBRR 50,00 u 2.450,00 u
Maquinas DD9 250,00 u 50,00 u 200,00 u
Soporte Unilver 350,00 u 50,00 u 300,00 u
Cajas Y2E 260,00 u 23,00 u 237,00 u
Licencias de uso RERBEHR 10,00 u 2.990,00 u
Modem 299 BERBER 100,00 u 3.400,00 u
Laptop 24,00 u 5,00 u 19,00 u
Y

ura 6
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Para corregir y ajustar el ancho de las columnas, presione el boton de

la Figura 7.

Figura7

Hoja Presupuesto de Ventas

En esta hoja debera ingresar las ventas presupuestadas para cada
periodo (bimestre, trimestre, etc.), para cada producto, como muestra

la Figura 8.
Presupuesto de Ventas |
Existencia Total

Nombre del Producto utizable | Presupuestado Ene-Feb-Mar | Abr-May-Jun | Jul-Ago-Sep | Oct-Nov-Dic
129.950,00 u| 30.000,00 u| 10.000,00 v | 5.000,00u | 5.000,00 u | 10.000,00 u
14.950,00 u 13.800,00 u| 3.000,00 u 3.500,00u | 3.600,00u | 3.700,00 u

| 2.450,00 u 2.055,00 u| 1.000,00 u 55,00 u 650,00 u 350,00 u

200,00 u 70,00u| 20,00 u 30,00 u 10,00 u 10,00 u

300,00 u 220,00 u 50,00 u 120,00 u 30,00 u 20,00 u

| 237,000 255,00 u 15,004 80,00 u 150,00 u 10,00 u

2.990,00 u 1.020,00 u| 240,00 u 250,00 u 260,00 u 270,00 u

| 3.400,00 u| 1.420,00 u| 340,00 u 350,00 u 360,00 u 370,00 u

19,00 u 12,00 u 3,00u 1,00u 4,00 u 4,00 u
Figura 8

Luego de completar estos datos obtendra los totales presupuestados
para cada producto. Cuando las ventas presupuestadas superen a las
existencias utilizables, el campo Total Presupuestado aparecera

resaltado en rojo (Figura 8).




